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Vista de la zona comercial de Abando, donde esta semana ha sido visible el descenso
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de gente en las tiendas. 16NAcio PEREZ

Los negocios de los barrios resisten el
cerrojazo que arrasa el centro de Bilbao

La restriccion de

la movilidad entre
municipios desploma la
actividad enla zona mas
comercial y ni se percibe
en la periferia

LUIS LOPEZ

BILBAO. Esta vez, los barrios ga-
nan. No es algo frecuente. La bue-
nanoticia es muy limitada, una
tirita en una fractura abierta. Pero
algo es algo. Quizds, incluso, el
inicio de un regreso a lo cercano,
alo proximo.

Hablamos de los efectos de las
restricciones de movilidad entre
municipios que estan en vigor
desde el martes en Euskadi. Des-
de el primer momento era evi-
dente que el impacto en Bilbao
iba a ser brutal. Hay que tener en
cuenta que la ciudad estd dimen-
sionada para dar servicios no solo
asus vecinos, sino a las miles de
personas que llegan —llegaban—
cada dia por turismo, por traba-
jo o a pasar el rato. Pues bien, con
la pandemia, durante los ultimos
meses, los visitantes extranjeros
se redujeron casi a la nada. Los
nacionales también decayeron
porque la gente, en general, sale
menos. Y ahora, dicen los hoste-

leros y los comerciantes, ha lle-
gado el golpe de gracia: con la
prohibicién impuesta por el Go-
bierno vasco de moverse entre
municipios también se queda fue-
ra buena parte de esa clientela
del entorno mas préximo que per-
cibia la capital como su centro de
ocio y consumo.

Pero cuidado. Esa situacién im-
pacta fundamentalmente en los
negocios del centro de Bilbao, a
donde llegan los visitantes a com-
prary a tomarse algo. En los ba-
rrios, sin embargo, apenas han
notado el cambio. El estropicio
viene de largo, por supuesto, y las
heridas llevan meses supuran-

do. Pero este ultimo golpe, el de
esta semana, lo han esquivado
de un modo bastante solvente.
Miremos hacia los dos barrios pe-
riféricos mas poblados de Bilbao:
Santutxu y Deusto.

«Aquino viene a comprar gen-
te de otros municipios, asi que
no hemos notado una bajada de
ventas por el cierre perimetral»,
confirma José Angel Medina, pre-
sidente de la Asociacion de Co-
merciantes de Santutxu. Tiene
légica. Y mds en un barrio «que
siempre ha sido muy indepen-
diente en cuestiéon de compras,
porque tienes de todo. La gente,
cuando sale, dice ‘bajo a Bilbao'».

No significa esto que las cosas
estén bien porque el comercio en
general ya estaba sufriendo un
«descalabro» desde marzo. Eso
si, va por sectores. «En la alimen-
tacion no hay ningtin problema»,
recuerda Medina. Pero el segmen-
to de la moda «si estda muy toca-
do, sobre todo por las ventas on-
line de las grandes plataformas».

Al otro extremo de la ciudad,
en Deusto, la situacion es ain mas
llamativa. «Me estd sorprendien-
do hasta a mi el musculo que esta
demostrando el tejido comercial
y hostelero», admite Ignacio Agui-
rre, gerente de la asociacion de
comerciantes del barrio. No quie-
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José Angel Medina

Comerciantes de Santutxu
«Aqui no vienen a comprar
desde otros municipios,
asi que no hemos notado
una bajada de ventas por
el cierre perimetral»

Jorge Aio

BilbaoCentro

«Mucha gente ha dejado
de venir a Bilbao, y quien
sigue viniendo por trabajo
ha reducido mucho la vida
social y las compras»

Héctor Sanchez

Hosteleria de Bizkaia

«Los bares pequenos, en
los barrios, lo pasan peor
sino pueden usar la barra;
pero los del centro no viven
sin la clientela de fuera »

Ignacio Aguirre

Comerciantes de Deusto

«Me esta sorprendiendo
el musculo que esta
demostrando el tejido
comercial y hostelero
del barrio»

Massimo Cermelli

Deusto Business School
«Estamos volviendo alo
local, alatiendade la
esquina, al ultramarinos.
Y es un tendencia que

se puede consolidar»

Juan Antonio Barrenetxea
Universidad del Pais Vasco
«Cuando pase todo esto la
necesidad de moverse va
aseguir existiendo y el
centro de Bilbaovaa
mantener su atractivo»
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re sonar autocomplaciente por-
que la tormenta es para todos.
Pero lo cierto es que desde hace
meses, asegura, el cataclismo lle-
ga de un modo mds atenuado a
esta zona de Bilbao. sPor qué es
eso? «Hay varios factores: aqui
las lonjas son mds pequenas que
en el centro y los alquileres son
mads accesibles», lo que somete
a menos tension a los empresa-
rios.

Primero, de Deusto

También habla de identidad, del
sentido de pertenencia, eso que,
enrealidad, cultivan en todos los
barrios. «Deusto fue municipio y
algo de eso ha quedado; la gente
de aqui primero es de Deustoy
luego de Bilbao». Eso provoca,
asegura, que los vecinos se com-
prometan con el comercio local.
Y mds cuando «hemos hecho mu-
cha pedagogia, campanas muy
cuidadas y ademas desde la aso-
ciaciéon nos implicamos como un
agente m4ds en el barrio con ac-
tuaciones en el espacio publico,
poniendo énfasis en la respon-
sabilidad social...». También ayu-
da que los residentes tengan «un
nivel adquisitivo medio-alto».

En fin, que Deusto «estd resis-
tiendo muy bien en esta crisis» y
los asociados a la agrupacion de
comerciantes incluso han aumen-
tado en los ultimos meses (de 200
a232). «Hay negocios que han
cerrado, claro. Pero también hay
lonjas que estaban vacias y han
vuelto a abrir».

En cuando a lo de la ultima se-
mana, el cierre de la movilidad
con otros municipios préximos,
tampoco ha supuesto un gran im-
pacto. Como en Santutxu. Porque
«aqui los negocios viven de la gen-
te de la zona». Es verdad que
Deusto tiene una «didspora im-
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portante». Personas nacidas ahi
que viven en otros barrios pero
mantienen la familia y los hébi-
tos donde toda la vida. «Ha habi-
do peluquerias que si han teni-
do cancelaciones», apunta Agui-
rre. Pero, por lo demas, «en ge-
neral veo bastante normalidad».

Nada que ver con lo que ocu-
rre en el centro de la ciudad. «E1
impacto estd siendo muy poten-
te estos ultimos dias», certifica
Jorge Aio, gerente de BilbaoCen-
tro. «Se ve en la calle y también
enlosingresos del comercio y la
hosteleria. Mucha gente que ve-
nia a Bilbao por ocio ha dejado
de hacerlo, y quienes aun siguen
llegando por trabajo han restrin-
gido mucho la vida social, como
las reuniones para comer o las
compras al terminar la jornada
laboral». En fin, que ha habido
un cambio de hébitos desde el
pasado martes, asi que sufre el
consumo, y «sin lugar a dudas
estd en riesgo la supervivencia
de parte del tejido comercial y
hostelero». Con las malas noti-
cias en el dmbito sanitario, que
cada dia ganan en dramatismo,
la ciudadania «tiene miedo y el
consumo se retrae ain mas».
Ademas, hay una especie de bas-
culado y muchas personas «aho-
ra consumen en su entorno, cer-
ca de casa», lo que también limi-
ta la llegada al centro de Bilbao
no solo de vecinos de otros mu-
nicipios, sino de Bilbao mismo.

Sinmargen

Hay que apuntar que la situacion
de bares y restaurantes es algo
particular, distinta a la del co-
mercio. Dice Héctor Sdnchez, ge-
rente de la Asociacion de Hoste-
leria de Bizkaia, que la entrada
en vigor de las nuevas restriccio-
nes el pasado martes supuso un
varapalo para todos los negocios,
da igual dénde estén, por la limi-
tacién de horarios, de aforos, y la
prohibicion de consumir en ba-
rra. Esto ultimo, l6gicamente,
«afecta sobre todo a los negocios
mas pequenos», los que no tie-
nen margen para instalar mds

mesas o terrazas. Muchos, claro,
estdn en los barrios. Para ellos
«la afeccion es tremenda».

Pero la otra pata de la regula-
cion, la que se refiere a la movi-
lidad, si supone un hachazo so-
bre todo para el centro, donde
bares y restaurantes «necesitan
del consumidor de fuera para po-
der subsistir», mientras que en
la periferia se nutren mas de los
vecinos proximos, los del barrio.
Por este lado salen ganando, aun-
(ue sea un masaje suave en un
océano de padecimientos.
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Una de las principales arterias de Deusto mantiene un.

UN SECTOR VITAL

90,1%

es el porcentaje del PIB de Bil-
bao que genera el sector servi-
cios, en el que el comercio y la
hosteleria tienen un protago-
nismo abrumador.

Los expertos ven légico todo
esto. Es decir, que «los negocios
que dependen del consumo lo-
cal van a sobrevivir, pero los que
tienen dependencia de la clien-
tela que les llegue del exterior
van a sufrir muchisimo», resu-
me Massimo Cermelli, profesor
de Economia en la Deusto Busi-
ness School. «Estamos volvien-
doalolocal, alatiendadela es-
quina, al ultramarinos». Juan An-
tonio Barrenetxea, profesor en
la Universidad del Pais Vasco
(UPV/EHU) y experto en Sociolo-
gia del Consumo estd bastante
de acuerdo. «Esta situacion es
mala para todos, no beneficia a
nadie, pero unos van a aguantar
mejor que otros».

Dos maneras de verlo

¢Va a consolidarse esta tenden-
cia? ;sVamos a regresara lo local,
alo proximo? ¢;Nos quedaremos
a partir de ahora en nuestros ba-
rrios, en nuestros pueblos? Aqui
hay distintos pronosticos. Barre-

a actividad notable. ieNAcio PEREZ

| CIUDADANOS [ 15

netxea cree que no. «Cuando pase
todo esto la necesidad de mover-
nos va a seguir existiendo y el
centro de Bilbao va a mantener
su atractivo. Ademds, la movili-
dad interna en Bizkaia se va a re-
cuperar rapido porque es muy
cémodo desplazarse». Como
ejemplo de lo rapido que regre-
samos a rutinas pasadas esta lo
ocurrido este verano. «Me llam6
mucho la atencion lo pronto que
reabrio todo y las prisas por re-
cuperar la normalidad. Como si
no supiésemos que esta pande-
mia tendria mds oleadas».

Cermelli, sin embargo, vatici-
na que sise va a consolidar «la
vuelta alo local, a valorar lo que
tenemos alrededor». El barrio, el
pueblo. Ahora, «cuando voy por
Santutxu y Otxarkoaga veo mu-
cha mas vida que en el centro».
Es consecuencia de la situacion
actual, claro. Pero sospecha que
puede ser el primer paso en un
cambio de hébitos que llegue para
quedarse.

Muchas dudas
ante la campana
de Navidad

mas incierta

L.LOPEZ

BILBAO. Para muchos negocios
la campana de Navidad marca
la diferencia entre un ano bue-
no y uno malo. Este serd horro-
roso en todo caso. Pero sus ul-
timas semanas se presentan
decisivas. «Todo dependerd de
sise mantienen o no las res-
tricciones», dice José Angel Me-
dina. «Si en una casa sélo van
aestar 2 6 3 personas no es lo
mismo que si se juntan 10 6
15. Sino te viene nadie igual
en vez de marisco te haces una
tortilla, y ni compras regalos...».

Por otra parte, hay que tener
en cuenta que tras un ano sin
viajes y sin 4nimos para gran-
des dispendios muchas fami-
lias que no han sido castigadas
por la crisis econémica han te-
nido oportunidad de ahorrar.
En situaciones asi, siempre se
generan grandes cantidades
de dinero embalsado que tarde
o temprano tienen que salir a
la calle. Aunque para que eso
ocurra ha de haber cierta con-
fianza en el futuro. Y también es
vital que cuando se reactive el
CONSUIMO «NO Se vaya a gran-
des plataformas digitales, sino
que se apueste por el comer-
cio de cercania. De lo contra-
rio, seria un desastre para Bil-
bao», avisa Jorge Aio.

Es curioso que tanto en este
asunto, como en la contencion
misma de la pandemia, la res-
ponsabilidad individual juega
un papel esencial. Aunque es
muy revelador que, como apun-
ta Massimo Cermelli, en las ul-
timas fechas se haya disparado
el valor en Bolsa de firmas
como Amazon y Netflix.
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